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SEO-strategia -
Kasvata
Mitä maanviljelijän on tehtävä, jotta hänen satonsa 
kasvaisi?



Oppimistavoitteet
• Rakenna linkkienrakennusstrategia hakukoneoptimoinnin hyödyntämistä varten.

• Rakenna sosiaalisen median strategia hakukoneoptimointinnin hyödyntämistä
varten.



Aiheet • Linkkienrakentamisstrategia
• Miten sosiaalinen median avulla 

vahvistetaan SEO-strategiaa?



"Paras linkin lähde on verkkosivusto, jota pidetään 
sekä luotettavana että merkityksellisenä 

verkkosivustollesi."

Helen Pollitt



Aihe 1 Linkkienrakentamisstrategia

Presenter Notes
Presentation Notes
Linkkien rakentaminen on prosessi, jossa hankitaan laadukkaita ja merkityksellisiä linkkejä verkkosivustolle, joita hakukoneet käyttävät verkkosivuston auktoriteetin ja uskottavuuden määrittämiseen. Takalinkit, jotka tunnetaan myös nimellä saapuvat linkit tai saapuvat linkit, ovat linkkejä muilta verkkosivustoilta, jotka osoittavat verkkosivustollesi.

Linkkien rakentaminen on tärkeää useista syistä:

Hakukoneiden sijoitus: Hakukoneet käyttävät hakukoneiden tärkeimpiä sijoitustekijöitä määritellessään verkkosivuston relevanssia ja auktoriteettia. Hankkimalla laadukkaita takalinkkejä verkkosivusto voi parantaa hakukoneiden sijoitusta ja siten näkyvyyttä hakukoneiden tulossivuilla.

Viiteliikennettä: Se on liikennettä, joka tulee muilta verkkosivustoilta. Tämä viittausliikenne voi auttaa lisäämään verkkosivuston näkyvyyttä ja houkuttelemaan lisää potentiaalisia asiakkaita.

Verkkotunnuksen auktoriteetti: Siihen vaikuttaa verkkosivustolle osoittavien linkkien määrä ja laatu. Hankkimalla laadukkaita takalinkkejä verkkosivusto voi parantaa verkkotunnuksen auktoriteettia ja näkyvyyttä hakukoneiden tulossivuilla.

Luottamus ja uskottavuus: Tämä voi olla hyödyllistä sekä hakukoneoptimoinnin että brändin maineen rakentamisen kannalta.

On kuitenkin tärkeää huomata, että kaikki takalinkit eivät ole samanarvoisia, ja takalinkkien laatu on tärkeämpää kuin niiden määrä. Hakukoneet etsivät laadukkailta ja merkityksellisiltä verkkosivustoilta tulevia takalinkkejä, ja roskapostitettujen tai heikkolaatuisten verkkosivustojen linkit voivat vaikuttaa kielteisesti verkkosivuston sijoitukseen ja maineeseen.

Yhteenvetona voidaan todeta, että linkkien rakentaminen on olennainen osa yleistä SEO-strategiaa, ja verkkosivustojen on tärkeää hankkia laadukkaita ja merkityksellisiä linkkejä, jotta ne voivat parantaa hakukoneiden sijoitusta, lähiliikennettä, verkkotunnuksen auktoriteettia ja uskottavuutta. Keskittymällä laadukkaiden linkkien hankkimiseen verkkosivustot voivat lisätä verkkonäkyvyyttään, houkutella lisää potentiaalisia asiakkaita ja lopulta kasvattaa liiketoimintaansa.




Linkkienrakentamisstrategia
• Linkkien rakentaminen on prosessi, jossa hankitaan linkkejä 

muilta verkkosivuilta omille verkkosivuille. 
• Linkkien rakentaminen on tärkeä osa hakukoneoptimointia 

(SEO), koska hakukoneet käyttävät linkkejä löytääkseen uusia 
verkkosivuja ja ymmärtääkseen, miten sivut liittyvät toisiinsa ja 
muuhun verkkoon.

• Linkkienrakentamisstrategia on suunnitelma linkkien 
hankkimiseksi verkkosivustollesi muilta verkkosivustoilta.

Presenter Notes
Presentation Notes
Linkkien rakentamisstrategian toteuttaminen voi olla monimutkainen ja aikaa vievä prosessi, mutta se on olennaisen tärkeää onnistuneen SEO-kampanjan kannalta. Seuraavassa on joitakin vaiheita, joita kannattaa noudattaa linkkien rakentamisstrategian toteuttamisessa:

Suorita takalinkkien analyysi: Aloita tekemällä omasta verkkosivustostasi ja kilpailijoittesi verkkosivustoista backlink-analyysi, jotta ymmärrät, minkä tyyppisiä backlinkkejä heillä on, mistä linkit ovat peräisin ja minkä laatuisia ne ovat. Tämä analyysi voi auttaa sinua tunnistamaan mahdollisuuksia hankkia uusia takalinkkejä ja parantaa omaa linkkiprofiiliasi.

Kehitä sisältömarkkinointisuunnitelma: Sisältömarkkinointi on onnistuneen linkkien rakentamisstrategian keskeinen osa, sillä laadukas ja relevantti sisältö on usein avain takalinkkien hankkimiseen. Kehitä sisältömarkkinointisuunnitelma, jossa keskitytään laadukkaan ja jaettavan sisällön luomiseen, joka voi houkutella linkkejä muilta verkkosivustoilta.

Tiedottaminen ja verkostoituminen: Ota yhteyttä sivustoihin, jotka liittyvät toimialueeseesi ja joilla on korkea domain-auktoriteetti, ja tarjoa niille arvokasta sisältöä linkkiä vastaan. Verkostoituminen muiden verkkosivustojen ja alan johtajien kanssa voi myös auttaa luomaan suhteita ja houkuttelemaan linkkejä.

Vierasbloggaaminen: Vierasbloggaaminen on hyvä tapa rakentaa suhteita muihin verkkosivustoihin ja hankkia linkkejä. Tarjoudu kirjoittamaan vieraskirjoituksia alasi kannalta merkityksellisille verkkosivustoille ja sisällytä linkki omalle verkkosivustollesi kirjoittajan bioosi.

Sponsoroitu sisältö ja maksulliset linkit: Maksetut linkit ja sponsoroitu sisältö voivat olla tehokas tapa hankkia laadukkaita linkkejä nopeasti, mutta on tärkeää olla varovainen tätä lähestymistapaa käytettäessä. Hakukoneet puuttuvat yhä tiukemmin maksullisiin linkkeihin, ja on tärkeää varmistaa, että hankkimasi linkit ovat laadukkaita ja merkityksellisiä.

Kehittyneisiin linkkien rakentamisvaihtoehtoihin kuuluvat:

Rikkinäisten linkkien rakentaminen: Rikkinäisten linkkien rakentaminen on prosessi, jossa tunnistetaan rikkinäiset linkit muilla verkkosivustoilla ja tarjotaan niiden korvaamista linkillä omalle verkkosivustolle. Tämä voi olla arvokas tapa hankkia laadukkaita takalinkkejä merkityksellisiltä verkkosivustoilta.

Vaikuttajien tavoittaminen: Vaikuttajien tavoittelu on prosessi, jossa tavoitat oman alasi vaikuttajia ja pyydät heitä jakamaan sisältösi ja linkittämään verkkosivustollesi. Vaikuttajien tavoittelu voi auttaa lisäämään suosittelevaa liikennettä ja houkuttelemaan laadukkaita takalinkkejä arvovaltaisilta verkkosivustoilta.

Pilvenpiirtäjätekniikka: Se on linkkien rakentamisstrategia, jossa luodaan laadukasta ja syvällistä sisältöä, joka on parempaa kuin mikään muu samaa aihetta käsittelevä sisältö. Tämä sisältö voi houkutella korkealaatuisia takalinkkejä muilta verkkosivustoilta sekä lähiliikennettä ja jakoja sosiaalisessa mediassa.

Linkkien houkuttelu: Linkkien houkutteleminen on prosessi, jossa luodaan sisältöä, jonka tarkoituksena on houkutella linkkejä luonnollisesti ilman, että tarvitsee ottaa yhteyttä muihin verkkosivustoihin. Tämä voi olla arvokas tapa hankkia laadukkaita takalinkkejä, mutta se edellyttää vahvaa ymmärrystä kohdeyleisöstäsi ja siitä, millainen sisältö heitä eniten houkuttelee.



Linkkienrakentamisstrategia
Linkkien rakentamiseen on monia tapoja, kuten:
• Laadukkaan sisällön luominen, johon muut ihmiset haluavat linkittää.
• Muiden verkkosivustojen omistajien tavoittaminen ja linkin lisäämisen 

pyytäminen.
• Osallistuminen verkkoyhteisöjen ja -foorumeiden keskusteluihin ja 

jakamalla verkkosivuston linkkiä keskusteluissa.
• Tarjoamalla arvokkaita resursseja, kuten työkaluja tai oppaita, joihin 

muut haluavat linkittää.



Aktivointitehtävä

Hyvä esimerkki linkkienrakennuksesta on laadukkaan sisällön 
luominen verkkosivustolle, kuten blogikirjoitus tai informatiivinen 
opas, ja sen jälkeen yhteydenotto muihin saman alan tai tietyn 
niche:n verkkosivustojen omistajiin pyytäen heitä linkittämään 
kyseiseen sisältöön.



Aktivointitehtävä
1. Aloita luomalla laskentataulukko, josta voit seurata edistymistäsi. Taulukon avulla voit seurata 

verkkosivustoja, joihin otat yhteyttä, yhteydenottojesi tilaa ja hankkimiasi linkkejä.

2. Tutki potentiaalisia linkkikumppaneita etsimällä toimialasi tai kapealla alueellasi toimivia 
relevantteja verkkosivustoja. Etsi sivustoja, joilla on hyvä maine ja jotka tuottavat laadukasta 
sisältöä.

3. Käytä työkaluja, kuten Moz, Ahrefs, Majestic, SEMRush, tarkistaaksesi verkkotunnuksen ja 
sivun auktoriteetin sekä löytääksesi kilpailijoiden backlinkit.

4. Näiden sivustojen avulla voit etsiä sivuston omistajien tai toimittajien yhteystietoja. Voit myös 
käyttää työkaluja, kuten Hunter.io, löytääksesi avainhenkilöiden sähköpostiosoitteet.

5. Laadi henkilökohtainen sähköpostiviesti, joka lähetetään jokaiselle verkkosivuston omistajalle 
tai toimittajalle. Kerro sähköpostiviestissä, kuka olet, mikä on verkkosivustosi tarkoitus ja 
miksi uskot, että luomasi sisältö sopii hyvin heidän yleisölleen.



Aihe 1 Miten sosiaalinen median avulla 
vahvistetaan SEO-strategiaa?



Miten sosiaalinen median avulla vahvistetaan 
SEO-strategiaa?
Sosiaalista mediaa voidaan käyttää SEO-strategian vahvistamiseen, ja sosiaalinen media voi auttaa 
parantamaan verkkosivuston hakukonesijoituksia monin eri tavoin:

1. Sosiaaliset signaalit: Sosiaalisessa mediassa tapahtuva toiminta, kuten jakaminen, tykkääminen 
ja kommentointi, voi toimia hakukoneille "sosiaalisina signaaleina", jotka osoittavat, että sisältö on 
arvokasta ja merkityksellistä. Tämä voi auttaa parantamaan sisällön sijoittumista hakukoneissa.

2. Backlinkit: Sosiaalinen media voi myös olla backlinkkien lähde verkkosivustolle. Kun sisältö 
jaetaan sosiaalisessa mediassa ja ihmiset klikkaavat linkkiä, se voi lisätä liikennettä 
verkkosivustolle ja luoda myös backlinkkejä.

3. Brändäys: Jatkuva ja aktiivinen läsnäolo sosiaalisessa mediassa voi auttaa vahvistamaan brändin 
auktoriteettia ja luottamusta, mikä voi positiivisesti vaikuttaa verkkosivuston hakukonenäkyvyyteen.

4. Avainsanatutkimus: Katso, mitä termejä ja lauseita kohdeyleisösi käyttää usein sosiaalisessa 
mediassa: Sosiaalista mediaa voidaan käyttää myös avainsanatutkimukseen.

5. Sisällön jakelu: Jos sisältö leviää somessa, se voi lisätä orgaanista liikennettä verkkosivustollesi.

Presenter Notes
Presentation Notes
Sosiaalinen media voi olla avainasemassa SEO-strategian vahvistamisessa lisäämällä brändin näkyvyyttä ja ohjaamalla liikennettä verkkosivustolle. Näin se onnistuu:
Lisääntynyt brändin näkyvyys: Yritys voi saavuttaa laajemman yleisön ja lisätä brändin näkyvyyttä käyttämällä aktiivisesti sosiaalisen median alustoja. Tämä voi auttaa lisäämään brändin tunnettuutta ja tietoisuutta, mikä voi ajan mittaan lisätä orgaanista liikennettä verkkosivustolle.

Liikenteen ohjaaminen: Sosiaalinen media voi lisätä merkittävästi liikennettä verkkosivustolle. Jakamalla sisältöä sosiaalisessa mediassa yritys voi houkutella verkkosivuilleen uusia kävijöitä, jotka eivät ehkä muuten olisi löytäneet sitä. Lisäksi sosiaalinen media voi auttaa linkkien rakentamisessa, sillä muut verkkosivustot voivat linkittää yrityksen sisältöön, jos sitä jaetaan sosiaalisessa mediassa ja siihen osallistutaan.

Suhteiden rakentaminen: Sosiaalinen media on erinomainen tapa rakentaa suhteita asiakkaisiin ja muihin yrityksiin. Viestimällä asiakkaiden ja muiden sidosryhmien kanssa sosiaalisessa mediassa yritys voi osoittaa asiantuntemuksensa ja rakentaa myönteistä mainetta, mikä voi ajan mittaan lisätä orgaanista liikennettä.

Vaikuttajamarkkinointi: Vaikuttajamarkkinointi: Sosiaalinen media voi olla loistava alusta vaikuttajamarkkinoinnille, jossa yritykset tekevät yhteistyötä vaikuttajien kanssa edistääkseen tuotteitaan tai palveluitaan. Vaikuttajamarkkinointi voi lisätä merkittävästi liikennettä verkkosivustolle ja auttaa lisäämään brändin näkyvyyttä.

Paremmat sijoitukset: Näin ollen vahva sosiaalisen median läsnäolo voi auttaa parantamaan hakukoneiden sijoituksia.

Sosiaalisen median strategian toteuttamiseksi yritysten olisi tunnistettava kohdeyleisönsä käyttämät alustat, luotava kiinnostavaa sisältöä, joka on yleisönsä mieleen, ja oltava säännöllisesti yhteydessä seuraajiinsa. Edistyneempiä vaihtoehtoja ovat sosiaalisen median mainonta, käyttäjien tuottaman sisällön hyödyntäminen ja sosiaalisen median analyysityökalujen käyttö strategian onnistumisen seuraamiseksi.



Oppimisen vahvistustehtävä



Oppimisen vahvistustehtävä
Valitse seuraaviin kohtiin sopiva organisaatio ja sen verkkosivusto:

• Verkkokauppa.

• Brändin verkkopresenssi (“läsnäolo”).

• Tietovarasto (esim. uutiset).

Luo linkkienrakentamisstrategia SEO-strategian tehostamiseksi.

Luo sosiaalisen median strategia SEO-strategian hyödyntämiseksi.



Peilaus oppimistavoitteisiin

● Voitko nyt rakentaa linkkienrakentamisstrategian SEO:n 
hyödyntämiseksi?

● Voitko nyt rakentaa sosiaalisen median strategian SEO:n 
hyödyntämiseksi?



Oppimistavoitteiden yhteenveto

• Arvioi, miten ymmärrät tämän päivän aiheen asteikolla 1-10.

• Jos sinun pitäisi suunnitella seuraava luento, mitä se sisältäisi?



Kysymyksiä?



Seuraavalla kerralla...
• SEO-strategia; tutustutaan yksityiskohtiin. 

• Arvioidaan SEO-strategiaa.



DEMS-aineistolla pyritään vahvistamaan korkeakoulujen digitaalisia 
markkinointitaitoja ja ymmärtämään organisaatioiden keskeiset 
tarpeet. Saat käyttöösi laajoja diasarjoja, joissa on luokan toimintoja 
ja tehtäviä sekä yksityiskohtaisia opettajan käyttöohjeita.

Huomautus: aineisto sisältää Internetistä noudettuja sisältöjä ja 
lukuja, joten siihen tehdään muutoksia. Lähteet on ilmoitettu 
oikeudenmukaista käyttöä koskevien sääntöjen mukaisesti. 
Kustantajan vastuu rajoittuu alkuperäiseen aineistoon, joka on 
tallennettu www.dems.pro. Kaikki materiaali tuotetaan avoimeen 
käyttöön ja yhteisrahoitetaan Erasmus + - ohjelmasta.

Vastuuvapauslauseke
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